Wir finden was zusammenpasst. Die richtige Mischung machts!

Unser Kunde ist seit Gber 25 Jahren ein verlasslicher Partner bei der Realisierung an-
spruchsvoller Projekte in den Technologiefeldern GroRrechenzentren, Solarkraftwerke,
Windparks und Batteriespeicher. Das Unternehmen bietet als Generalunternehmer Leis-
tungen an fur Hochspannungs-Netzanbindungen bis 420 kV und zugehoriger Mittelspan-
nungsanlagen - von der Konzeptplanung bis zur Inbetriebnahme und schlisselfertigen
Ubergabe. Durch stetiges Wachstum und Expansion der Geschéftstatigkeit punktet unser

Kunde bei seinen tGber 500 Mitarbeitenden als Arbeitgeber mit groBem Entwicklungspo-

tenzial.

Wir suchen Sie als:

Vertriebsleitung (mwd)
Erneuerbare Energien

in Frankfurt am Main

Was erwartet

Sie?

Das Menii

Die Akquisition von Neukunden sowie
die Pflege und Sicherung des Kun-
denstammes gehoren zu lhrem Ver-
antwortungsbereich

Sie agieren als kompetenter Ansprech-
partner fir Kunden und prasentieren
diesen Netzanbindungsanlagen im
Bereich Erneuerbare Energien (Wind,
Solar, Batteriespeicher)

Ihnen obliegt der gesamte Angebots-
prozess (unterstiitzt von technischen

Was bringen Sie

mit?

Appetit
bekommen?

lhre Zutaten

Sie bringen ein abgeschlossenes Studi-
um im Bereich Energietechnik, Elektro-
technik, Bauingenieurwesen oder eine
vergleichbare Ausbildung mit

Im Vertrieb von Anlagen im Bereich
Energie konnten Sie bereits mindes-
tens funf Jahre Erfahrung sammeln

Sie haben mehrere Jahre Fihrungser-
fahrung

Sie sind eine durchsetzungsfahige

, Die besondere Wiirze

Eine attraktive Verglitung mit Pramien
und Bonuszahlungen

30 Tage Urlaub

Individuelle Entwicklungs- und
Weiterbildungsmoglichkeiten

Flexible Arbeitszeitmodelle
Moglichkeit zur Arbeit im Homeoffice

Zukunftsweisende Projekte in der
weltweiten Digitalisierung

.

$F i

Expertinnen und Experten im Bereich = " Personlichkeit mit groBem Verhand- |
Bau und Elektrotechnik) bis zur Pro- “°  lungsgeschick und ausgepragter Kom- '
jektverhandlung bzw. Verhandlung :! munikationsstarke

L]

von Rahmenvertragen

Sie fiihren das Vertriebsteam und
beobachten kontinuierlich den Markt
sowie die Wettbewerber

Mit lhrer Teilnahme an Messen, Kun-
denveranstaltungen und Promotions-
aktionen unterstitzen Sie verschiedene
Marketingaktivitaten

Hervorragende Deutsch- und gute
Englischkenntnisse runden lhr Profil ab

Sie bringen die Bereitschaft zu gele-
gentlichen Reisen innerhalb Deutsch-
lands mit

Wir freuen uns auf Sie!
Personalrezepte GbR | Tel. +49 6071 301 6820 | karriere@personalrezepte.de




